
Account Manager Wallonie
Nous sommes le leader mondial de l'industrie chimique parce que nous offrons des
solutions intelligentes à nos clients tout en opérant en accord avec les principes du
développement durable. A ce titre, nous mettons en relation des personnes ayant des
compétences et profils variés à travers le monde. Un grand nombre de possibilités
vous est proposé. Chez nous, vos compétences comptent autant que votre
personnalité sans que nous prenions en compte le sexe, l'âge, la nationalité, l'identité
sexuelle, le handicap ou les convictions personnelles. C'est en saisissant les
opportunités que l'on construit sa carrière, chez BASF !

La division Construction Chemicals avec des bureaux à Oosterhout (Pays-Bas) et
Ham (Belgique) vend ses produits Construction Chemicals sur le marché Benelux par
la vente directe ainsi que par le biais de la vente au détail. Construction Chemicals
comprend les secteurs d'activité Admixture Systems (Adjuvants pour béton et
mortier) et Construction Systems.

Missions principales
En tant que account manager  Wallonie, vous êtes responsable de l'approche
commerciale et technique des solutions proposées par BASF Master Builders
Solutions pour le secteur du bâtiment en Belgique, aussi bien pour la réparation, la
protection et l'étanchéité du béton que pour les mortiers à faible retrait pour
éoliennes.

o Vous élargissez le portefeuille client et maintenez / optimisez les relations avec les
acteurs connus du marché.
o Vous restez au courant des développements du marché et acquérez de nouveaux
projets que vous gérez de A à Z ou en partenariat avec des collègues.
o Vos clients sont des organismes de réglementation, des architectes ainsi que des
entreprises de construction qui se spécialisent notamment en rénovation et
construction utilitaire et industrielle.
o Vous organisez des séminaires chez des prospects et des clients et donnez des
conseils techniques et d'ingénierie sur les applications de Master Builders Solutions.
o En collaboration avec les collègues techniciens, vous réduisez les coûts liés aux
plaintes.
o Vous gérez les projets de manière proactive et vous rapportez dans différents
modules, tels que CRM et Funnel.
o Enfin, vous participez aux réunions de ventes et rapportez au Sales
Manager Benelux.

Profil recherché
o De formation Bachelor au minimum, vous avez de préférence une formation en
construction et vous témoignez d'au moins 3 ans d'expérience dans une fonction
dans la construction.
o De plus, vous avez une affinité pour les produits de réparation, protection et
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étanchéité du béton.
o Vous parlez couramment le français et avez une excellente connaissance du
néerlandais et de l'anglais.
o Vous maitrisez la suite MS Office.
o Agissant avec esprit d'entreprise, vous possédez un vrai dynamisme commercial et
vous faites preuve d'excellentes capacités de négociation.
o De plus, vous êtes un partenaire précieux pour tous vos clients; communiquer sur
différents niveaux ne vous pose aucun problème.
o Doté d'esprit d'équipe, vous aidez vos collègues à atteindre le meilleur résultat.
o Vous êtes reconnu pour votre orientation client, votre proactivité, votre sens
d'initiative et votre persistance.

Nous offrons
Un univers passionnant et exigeant. BASF vous permet de développer votre potentiel
au sein d'une équipe engagée et compétente.

De nombreuses perspectives de carrière dans un Groupe international.

Strata: 4.1

Rejoignez la meilleure équipe avec un réseau de plus de 110.000 collaborateurs
dans le monde. Explorez vos opportunités de carrières sur
on.basf.com/macarriere.


